
 

 

Fahrgemeinschaft. 

Um voranzukommen, braucht es verlässliche 

Partner. Göhrum bietet dem qualifizierten 

Fachgroß- und Einzelhandel eine vertrauensvol-

le Basis: keine Direktgeschäfte mit Endkunden.  

 

Wir kommen gut voran! 

 

Die bessere Feindistribution durch unsere 
Großhandelskunden bietet eine wichtige regio-
nale Versorgungsfunktion. Davon profitieren 
auch Ihre Kunden! 

 

Stark und verlässlich ist Göhrum, auch was 
Know-how, Beratung und die intensive Zusam-
menarbeit mit den Kunden angeht. 

 

Eine klare Sortimentspolitik, gemeinsame Ab-
stimmung der Anforderungen und eine flotte 
Lieferung. 

Original oder  

               zeitwertgerechtes Teil? 

Facts  

 Nr. 1-Marken + Alternativen 

 Spezialisierung 

 hohe Verfügbarkeit 

 über  80.000 Artikelpositionen 

Damit Sie clevere Alternativen anbieten 

können, spielen Originalmarkenprodukte 

aber auch Teile für die zeitwertgerechte 

Reparatur eine wichtige Rolle bei Göhrum – 

auch Ihre Kunden wird diese Wirtschaftlich-

keit und Effizienz überzeugen. 

 

Selbst bei explosionsartiger Steigerung der 

Artikelvielfalt halten wir vorausschauend 

die passenden Artikel auf Lager - über 

80.000 Artikel auf einer Lagerfläche von 

ca. 15.500 qm, mit moderner Förderanlage 

und seit 2013 mit neuer Sperrguthalle! 

 

 

Wir kommen vorbei. 

Ein Teil des Erfolgs. 

B2B Online Shop 

Logisch, nur wenn wir es selbst in der 
Hand haben, können wir garantieren, 
dass Sie zügig weiterarbeiten können.  

Deshalb fahren wir dicht gepackt mit Ih-
ren Fahrzeugteilen mehr als 5.600 km 
täglich – das macht gute 1,2 Mio. km und 
über 2.000.000 Einzelteile pro Jahr. - Und 
dabei wird niemand im Stich gelassen!  

Gerade unsere Kunden abseits der Bal-
lungszentren schätzen diese flexible lo-
gistische Feindistribution. 

Facts  

 Handelstreue 

 Partnerschaft mit Großhandel und  
      Fachhandel / Werkstätten 

 KEIN Direktgeschäft an Endverbraucher 

 klare Sortimentspolitik 

Um diese Leistung erzielen zu können, fahren 
wir täglich aus unseren 2 Standorten in Sindel-
fingen, und Biebesheim mehrmals am Tag un-
sere Kunden direkt an. 

Egal ob bei Tag oder Nacht. 

 

Lieber vormittags oder nachmittags? 

Qualität spricht für  
gute Aufstiegschancen. 
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1924- 1942 

Gründung der Wolfgang Göhrum KG mit Garagen-

einrichtungen, Firestone-Reifen und ersten Gene-

ralvertretungen  

-Krieg- 

1950 – 1960 

-Wiederaufbau- 

Erste Filialniederlassung, Einstieg Frank Göhrum  

1960 – 1975 

Erweiterung des Lkw-Teile-Sortiment um  nam-

hafte Lieferanten;  Neubau Zentrale Sindelfingen 

1975 – 1990 

Start ins EDV-Zeitalter IBM 36, Erweiterung des 

Sortiments um Pkw-Verschleißteile, Tuning und 

sportliches Zubehör 

1990 – 1995 

Einstieg Michael Göhrum, Sortiments- und Ge-

bietserweiterung; COPARTS Gesellschafter 

1995 – 2000 

ISO 9000 Zertifizierung, AS400 mit fünf direkt an-

geschlossenen Filialen, Sortiments- und Gebiets-

ausweitung 

Gut, wenn man auf eine 
lange Wegstrecke zurück-
blicken kann. 

Kontakt 

GÖHRUM Fahrzeugteile GmbH   |   Ulmenstr. 19   |   71069 Sindelfingen 
Fon  07031 | 73 77 - 10   |   Fax  07031  | 73 77 - 66   |   www.goehrum.de     |   info@goehrum.de 

2000 – 2005 

Ausgliederung Rädergeschäft – Gründung radpro 

Erweiterung Zentrallager Sindelfingen 

2007 

Kooperationswechsel in die CARAT 

2011 

Start GÖHRUM TV 

Umfirmierung in GÖHRUM Fahrzeugteile GmbH 

2013 

Lagererweiterung, neue Sperrguthalle 

2014 

90-jähriges Firmen-Jubiläum 

 

 

Mehr als nur Fahrzeugteile 
Wir stellen uns vor... 

die Fakten 

 1924 inhabergeführt 

 starke Kundenorientierung 

 ständige Entwicklung / Innovation 

 Spezialisierung auf Markensortimen-
te & Kunden 

 B2B Online Shop 


